“Akaw’ nasce dal grido spontaneo

dei surfisti quando vedono l'onda
perfetta. Abbiamo ripreso questa
esclamazione per rappresentare la
nostra configurazione a onda e la
sicurezza del nostro prodotto”

RIDE THE WAVE OF

PRESENTATO DA:

* Massimo Michieletto: esperto in operation per il settore
manifatturiero e sviluppo commerciale. Alla sua seconda
esperienza in ambito startup.

* Ottavio Galasso: application engineer con master in open
innovation management e appassionato del mondo
startup.
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COS'E AKAW? AW
DESIGN INNOVAZIONE

* PORTABICI con struttura in acciaio ad alta * BIKE LOCK INTEGRATO per la sicurezza delle
resistenza bici
* FIORIERA INTEGRATA per un‘immagine green e RICARICA e-bike
C UNI(;ITA completa il tuo Akaw con logo e colori S « SOFTWARE web app con accesso semplificato
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IL PROBLEMA

SICUREZZA E GESTIONE
DELL'AMBIENTE DI
LAVORO

BICICLETTE IN RICARICA IN LUOGHI
NON IDONEI che possono generare
situazioni di pericolo per dipendenti e
VAL ER

INSICUREZZA E
SCOMODITA

Alto tasso di FURTI di biciclette
e
PORTABICI TRADIZIONALI non
adatti al cicloturismo di oggi.
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INFRASTRUTTURE
OBSOLETE

LOCALI E ATTIVITA non hanno
infrustrutture adatte
all’accoglienza dei cicloturisti.
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PERCHE AKAW?

CORPORATE

Design modulare con ingressi
registrati tramite badge per offrire
postazioni e ricariche e-bike ai
dipendenti e semplificare la
tracciabilita delle metriche per il

bilancio di sostenibilita.

SMART CITIES,
BAR e RISTORANTI

Sistema di chiusura smart con accesso QR
code convalidato tramite password
personale. Visibilita nelle principali app di
cicloturismo, rende chi lo adotta un locale
piu moderno e appetibile per le nuove
tendenze di mercato.
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HOSPITALITY

Sistema di sicurezza e ricarica
e-bike gestito tramite key card
dell’hotel per rendere un servizio
piu moderno e autonomo per le
biciclette degli ospiti o rent bike
della struttura.
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NON SOLO UN PORTABICI AKAL

SERVIZIO INNOVATIVO UNICO

Il cicloturista puo scegliere tra Offre un‘immagine green

abbonamento, pagamento del attraverso la personalizzazione

singolo posteggio o sblocco da parte di chi lo acquisisce o
tramite pubblicita premio per dell’azienda che desidera
: ; i7i di chi sponsorizzarlo.
usufruire dei servizi di chiusura e e Lo | = ﬁﬂ%w
della bici e della ricarica e-bike.
FACILE GESTIONE

Ha un design modulare per
adattarsi a qualsiasi ambiente e
permette un facile assemblaggio

e manutenzione.
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GO-TO AL

et monde MARKET
VENDITE DIRETTE
+ Collaborazioni con
50 mid

aziende private
Il mercato globale dei sistemi di RETE ONLINE

parcheggio per biciclette COMMERCIALE Piattaforma digitale

Creazione di una per la gestione dei
rete di nei mercati portabici
target

In Italia

+ 60% + 20%

O@

Incremento dell’'uso Espansione delle piste DIGITAL
2§ : MARKETING
della biciletta negli ' ili i ultimi i
g ciclabili negll ultimi 5 anni PARTNERSHIP Campagne mirate
ultimi 5 anni Collaborazioni con su social media,
content creator e EVENTI E FIERE SEOQ, influencer
specialisti in Partecipazione a marketing e PR per

ambito ESG fiete di.cottora e aumentare la brand
+ 5 campagne di awareness

sensibilizzazione

B P p 3 . sulla mobilita
Furti di biciclette ogni anno in Italia. Sien

Il valore medio e in crescita, complice |'adozione delle
e-bike (2.000 € per unita).
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FINANCIAL AKAL

REVENUE GROWTH

€950,000

ITel(e0 El [Ce el iE -33.7%|18,5% | 62,6% | 64,6% | 54,1%
degli investimenti

€750,000

Indice di redditivita

€650,000 : -30,6%| 5,8% [19,7%|29,0% |36,8%
sulle vendite
Indice di
€550,000
mm

€450,000

* ROI: da negativo a >60%
€350,000 * Margine operativo (ROS): da -30% a

~37%

€250,000

* Leverage: da alto rischio a struttura
€150,000 l sana
€50,000 -

€'(50,000)




LA ROADMAP 2026

Q1 2026

ESPOSIZIONE
PRIMI PROTOTIPI
E MARKET
VALIDATION

Q4 2026

REGISTRAZIONE
DEL DESIGN E
AVVIO
PRODUZIONE

Q2 2026

COSTITUZIONE
SRL CON
CAPITALE DI
18.000€

Q3 2026

CAMPAGNA MARKETING
PER VALIDAZIONE
MERCATO E CHIUSURA
PRIMI ORDINI B2B PER
FINANZIARE LA
PRODUZIONE
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ARAW

Grazie per I'attenzione




APPENDIX 1 - FINANCIAL AKA

CONTO ECONOMICO 2026 2027 2028 2029 2030 2031

RICAVI 11.600 € ©66.000€ 189.500€ 409.500€ 653.500€ 806.000 €
COSTI 3912€ 82954€ 174930€ 325.070€ 460.340€ 505.311 €
EBITDA 7.688 € - 16.954 € 14.570 € 84.430€ 193.160€ 300.689 €

Ebit 7.688 € - 20.194 € 11.130 € 80.990 € 189.720€ 297.249¢€

Utile/(perdita) 5.543 € - 22.305 € 3.493 € 57.881€ 136.788€ 214.316 €
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APPENDIX 2 - FINANCIAL

STATO PATRIMONIALE 2026

Totale attivo corrente 26.014 €
Totale attivo non corrente

TOTALE ATTIVO 26.014 €

Totale passivita a breve termine

Totale passivita a medio/lungo termine

€

TOTALE PASSIVITA'

Capitale sociale 18.000 €

Totale Patrimonio Netto 23.543 €

Totale passivita e patrimonio netto 26.014 €

2027

45.232 €

14.560 €

59.792 €

3.940 €

54.614 €

58.554 €

18.000 €

1.238 €

59.792 €

2028

46.916 €

13.120 €

60.036 €

13.658 €

41.647 €

55.305 €

18.000 €

4.731 €

60.036 €

2029

11.680 €

129.317 €

36.200 €

30.506 €

66.705 €

18.000 €

62.612 €

2030

117.637 € 283.456 €

10.240 €

293.696 €

73111 €

21.185 €

94.296 €

18.000 €

199.400 €

129.317 € 293.696 €

2031

538.729 €

9.800 €

548.529 €

105.182 €

29.630 €

134.812 €

18.000 €

413.716 €

548.529 €




APPENDIX 3 - FINANCIAL

CASH FLOWS

Cassa iniziale

Totale flussi di cassa in
ENTRATA

Totale flussi di cassa in USCITA

Flusso di cassa netto

Disponibilita liquide finali

2026 2027

18.000 € 25.047 €

10.633€ 62.133€

3.586 € 79.526 €

7.047 € 15424 € -

25.047€ 40471€

2028

40.471 €

181.042 €

168.139 €

6.508 €

33.963 €

2029

33.963 €

395.000 €

312.414 €

56.777 €

90.740 €

2030

90.740 €

639.000 €

444.673 €

152.165 €

242.905 €

2031

242.905 €

799.958 €

493.829 €

250.197 €

493.102 €
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